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GROSS REVENUE
$ 897,000

EBITDA
$ 430,000

BUSINESS TYPE
Educativo/Escolar

COUNTRY
Reino Unido

BUSINESS ID
L#20261024

Escuela de inglés acreditada por el British Council
desde hace 30 años

Un proveedor de enseñanza de inglés (ELT) de larga tradición y gran reputación,
situado en una histórica ciudad comercial del este de Inglaterra, cerca de una
prestigiosa ciudad universitaria. Con más de 30 años de historia operativa y la
acreditación del British Council, el negocio se beneficia de sólidas relaciones con
agentes internacionales, una demanda constante de estudiantes y un modelo probado
y generador de efectivo.

Aspectos más destacados

Atractivos resultados financieros: 1,53 millones de libras de facturación con
430.000 libras de beneficios de explotación (margen superior al 28%) y 897.000
libras de beneficios brutos (margen del 58,5%), lo que demuestra una fuerte
rentabilidad y eficiencia operativa.
Sólida posición de tesorería: 487.000 £ de efectivo en el banco, que respaldan la
estabilidad financiera y las futuras iniciativas de crecimiento.
Mercado único դիրction: Único proveedor de ELT en su ciudad, lo que ofrece una
clara ventaja competitiva sin competencia local directa.
Red mundial establecida: más de 200 agentes internacionales con un alto índice
de repetición de reservas; los estudiantes suelen pagar por adelantado, lo que
favorece una fuerte dinámica del capital circulante.
Operación llave en mano: Equipo de gestión con experiencia, con una
participación mínima del propietario, lo que garantiza una transición y
escalabilidad sin problemas.
Segmento juvenil en crecimiento: Fuerte impulso en los programas para niños y
jóvenes, un motor clave del crecimiento futuro.
Sinergias de costes inmediatas: un nuevo propietario podría ahorrar entre
135.000 y 200.000 £ al año gracias a la optimización de los costes relacionados
con la propiedad.

Oportunidades de crecimiento

Ampliación del Programa Erasmus (2027): Lanzamiento de cursos de formación
del profesorado con potencial para generar 50.000 £ en el primer año.
Cursos de integración de estudiantes: Aumentar la participación del 9% al 20%
podría c. 175.000 £ de ingresos adicionales con unas necesidades mínimas de
infraestructura.
Ventajas del alojamiento: Expansión de la red de familias de acogida con el
apoyo de nuevos desarrollos de viviendas locales; bajo capex (~£10k).
Marketing y Eventos: Una mayor participación en talleres y conferencias podría
generar 1.000 semanas de estudiante adicionales al año (unos 700.000 £ de
ingresos) con una inversión limitada (unos 15.000 £ al año).
Vías de ingresos complementarias: Oportunidades de venta con márgenes
elevados, como actividades, excursiones y programas sociales.
Estrategia de precios: El aumento continuado de las cuotas anuales (~8%)
podría generar unos ingresos incrementales de más de 100.000 £ en los
próximos tres años.
Ampliación de la capacidad: El posible arrendamiento de locales cercanos
podría aumentar la capacidad en hasta 100 estudiantes por semana (hasta 5.000
semanas de estudiante adicionales / c. 3 millones de libras de ingresos).

MERGERSCORP M&A INTERNATIONAL IS A GLOBAL BRAND OPERATED BY MERGERSUS INC.A US CORPORATION WITH REGISTERED OFFICE
AT 40TH WALL STREET, SUITE #2725, NEW YORK, NEW YORK 10005, UNITED STATES OF AMERICA.

Page 1 of 2



Inversión en residencia de estudiantes: Modesta inversión anual (~30.000 £) para
mejorar la oferta de alojamiento y asegurar reservas repetidas de grupos.
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